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По данной диаграмме мы можем увидеть, что 
всего лишь 6 % опрошенных отрицательно относятся 
к делегированию полномочий. Из этого следует, что 
большинство сотрудников положительно или ней-
трально воспринимают распределение обязанно-
стей в их компании.

Вывод: Исходя из всего вышесказанного, в этой 
статье мы показали, что делегирование - это ин-
струмент мотивации и развития сотрудников, позво-
ляющий экономить время руководителя и способ-
ствующий повышению эффективности деятельности 
работников. Вовлекая сотрудников в процесс при-
нятия решений, им предоставляется возможность са-
мореализоваться, и почувствовать свою значимость 
в коллективе.

По итогам статистического опроса в АО «Мо-
сковский завод «Кристалл» можно сделать вывод, что 
больший процент подчиненных положительно отно-
сятся к делегирования, а это значит , что делегиро-
вание развивает их потенциал. 
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Введение. В современном обществе кредит счи-
тается эффективным инструментом перераспреде-
ления ресурсов, опорой экономической системы 
каждой страны и главным компонентом экономи-
ческого формирования в целом. Кредитный рынок 
предполагает собой экономическое пространство, 
в котором действует система выгодных взаимоотно-
шений на базе движения денежных средств между 
кредиторами и заемщиками согласно принципу воз-
вратности, платности. Индивиды входят в кредитные 
взаимоотношения с целью форсирования достиже-
ния собственных физических потребностей, фирмы – 

с целью расширения ресурсной базы, более скорого 
достижения требуемых производственных характе-
ристик и пр. [1-3].

По сведениям 4 000 кредиторов, передающих 
данные в Национальное бюро кредитных историй 
(НБКИ), в феврале 2017 года средний объем креди-
та на приобретение потребительских товаров в го-
сударстве составил 132,6 тыс. руб., повысившись по 
сравнению с окончанием 2016 года на 9,8% либо на 
11,8 тыс. руб. (в декабре 2016 г. – 120,8 тыс. руб.) (Диа-
грамма 1). При этом указанный рост восполнил мно-
гомесячное снижение данного показателя: с мая 2016 
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Рисунок 1. Динамика среднего размера потребительского кредита с 01.03.2016 г. по 01.03.2017 г., в руб.

года по декабрь 2016 года средний объем потреб-
кредита постоянно уменьшался, а его снижение со-
ставило 8,2% или 10,0 тыс. руб.

При этом следует выделить, то что по сравнению 
с началом 2016 года, в январе-феврале 2017 года 
число выданных кредитов на приобретение потре-
бительских продуктов увеличилось в 21,9% и дошло 
1,97 миллионов. ед. (в январе-феврале 2016 года – 1,62 
миллионов. ед.), а совокупность выданных кредитов 
возросла на 23,6% (или на 45,4 миллиардов. руб.).

Вместе с повышением среднего объема потре-
бительского кредита, в начале 2017 года уменьшился 
и скоринговый балл согласно одобренным банками 
заявкам заемщиков (чем больше скоринговый балл, 
тем лучше кредитная история заемщика и минималь-
ное возможность дефолта по кредиту). Таким обра-
зом, в случае если средний скоринговый балл в 2016 
году был достаточно высоким (кредиты предоставля-
лись только лишь «качественным» заемщикам) и со-
ставлял 702 пунктов, то в январе-феврале 2017 года 
он уже был на уровне 695 баллов, что указывает о 
наиболее «либеральном» подходе кредиторов к за-
емщикам[4-5].

С начала 2017 года наиболее значительная ди-
намика среднего объема кредита на приобретение 
потребительских продуктов (среди 40 регионов-ли-
деров по размерам этого типа розничного креди-
тования) отмечена в Пензенской (+38,5%), Белгород-
ской (+30,5%), Самарской (+28,6%), Иркутской (+25,1%) и 
Омской (+24,3%) областях. В свою очередь, наиболее 
невысокая динамика увеличения этого показателя 
замечена в Мурманской области (-24,6%), Удмуртской 
Республике (-13,9%), Архангельской области (-9,7%), 
Пермском крае (-8,9%) и Кировской области (-7,4%) 
(Список 1).

«После определенного уменьшения во 2-ой се-
редине прошедшего года, в начале 2017 года сред-
ний объем выдаваемых потребительских кредитов 
стал увеличиваться, - свидетельствует генераль-
ный директор НБКИ Александр Викулин. – Соглас-
но нашему мнению, наравне с повышением выдачи 
потребительских кредитов, это свидетельствует о 
том, что «докризисный» аппетит к риску у банков со 
временем возобновляется. Несмотря на имеющиеся 
риски, розничное кредитование остается более при-
быльным направлением банковской работы. По этой 
причине, даже с учетом всеобщего усовершенство-
вания процедуры управления кредитными рисками, 
банки обнаруживают способности для наращива-
ния выдачи потребительских кредитов и повышения 
их объемов. Но делать это становится все труднее, 
так как «оптимальных» (либо близких к данному) за-
емщиков остается все меньше в связи с неустойчи-
вой обстановкой с их действительными заработками. 
Ближайшие месяцы продемонстрируют, насколько 
долговременным окажется тренд по повышению ак-
тивности банков в сегменте розничного кредитова-
ния».

Одной из наиболее существенных вопросов со-
временного российского общества была и остается 
квартирная проблема. Недостаток жилища оказы-
вает воздействие на все сферы жизни людей — об-
щественную, профессиональную, личную, семейную 
жизнь. Более результативным решением проблемы на 
сегодняшний день считается оформление ипотеки. 
Данный способ кредитования стал реальным спасе-
нием для многих бедных и юных семей, которые никак 
не в состоянии позволить для себя полную стоимость 
жилплощади или комнатушки. Согласно статистике, 
только 10 % жителей РФ сегодня обладают в своем 

Рисунок 2. Динамика всеобщего количества функционирующих банков и небанковских КО в РФ
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владении квартира, превышающую 18 квадратных 
метров на одного человека. И только лишь 1 % жите-
лей Российской федерации каждый год может себе 
предоставить возможность купить недвижимость на 
личные сбережения денежных средств. Данные числа 
ясно демонстрируют то состояние с жильем, которое 
формируется в государстве на текущий период. И это 
притом, что имеющийся жилой фонд каждый год уста-
ревает, требует капитального ремонта, перестройки, 
т. е. доп государственных вложений

По данным, показанным на рисунке 1, можно 
выделить, то что число банков и небанковских КО в 
Российской федерации за минувшие годы регуляр-
но уменьшается. В соответствии с сведениями Цен-
трального Банка РФ с 2005 по 2017 гг. (по состоянию 
на 1 января) число банков и небанковских КО сокра-
тилось на 35,69 % (либо 541).

В России имеется дефицит высококачественных 
банковских услуг в регионах, и дисбаланс пока не 
меняется. Возникнувшее в период экономического 
упадка сокращение числа функционирующих банков 
Российской федерации продолжится. Подобное яв-
ление может быть соединено с требованиями по наи-
меньшему объему капитала, которые с каждым годом 
ужесточаются. Основанием данного процесса стало 
требование по увеличению капитала вплоть до 90 
миллионов. руб. с 1 января 2010г., потом с 1 января 
2015г. — не ниже 300 миллионов. руб. Задача этого 
процесса со стороны Правительства и Центрального 
Банка РФ — закрепить банковскую систему и прекра-
тить применение банковской лицензии для выполне-
ния сомнительных процедур.

Если в целом ипотеку двигают госбанки, в таком 
случае ипотеку новостроек — частные банки. Отсюда 
появляется единая цепь рисков новостроек: непро-
зрачность внешних кредиторов, присутствие кор-
рупционных схем, увеличение цены проекта.

Анализ всеобщего объема выданных кредитов 
(Рис. 2) демонстрирует их ежегодный рост, только в 
этапы ухудшения финансовой ситуации наблюдается 

его понижение. Пик, утверждённых заявок, пришелся 
на 2014г. и собрал 1012064 единиц кредита на сумму 
1753294 миллионов. руб. Размеры ипотечных жилищ-
ных кредитов, данных физическим личностям в 2009 и 
2015 гг. по отношению к предыдущему году, соответ-
ствующего периода, обладали тенденцию к умень-
шению на 74,50 % и 33,97 % соответственно.

Согласно данных 4 100 кредиторов, передаю-
щих данные в Национальное бюро кредитных исто-
рий (НБКИ), согласно итогам 1 квартала 2017 года 
число купленных в кредит машин равняется 126,3 
тыс. единиц, повысившись по сравнению с подобным 
периодом прошлого года на 23,6% (в 1 кв. 2016 года 
– 102,2 тыс. единиц). В то же время в сопоставле-
нии с предшествующим кварталом число кредитных 
машин, напротив, сократилось.

В свою очередь, размеры кредитования покупа-
телей автомобилей в 1 квартале 2017 года возросли 
на 37,3% и собрали 87 миллиардов руб. (в 1 кв. 2016 
года – 64,4 миллиардов руб.). Но по сравнению с 
предшествующим кварталом в 1 квартале 2017 года 
совокупность выданных автокредитов оказалась на 
19,7% менее (в 4 кв. 2016 года – 108,4 миллиардов руб.).

«Темпы выдачи автокредитов и, в соответствии 
с этим, их часть в структуре автомобильного рынка 
постоянно увеличиваются, - объясняет генераль-
ный директор НБКИ Александр Викулин. – При этом 
свойство автокредитов стабилизировалась и обста-
новка с просрочкой в данном сегменте розничного 
кредитования значительно лучше, нежели в случае с 
негарантированными кредитами. Немаловажно, то 
что новейшие данные и постановления НБКИ дают 
возможность кредиторам осуществлять детализиро-
ванную оценку риск-профиля заемщиков и распо-
ряжаться рисками. В случае если говорить о факто-
рах, продолжающих ограничивать формирование 
не только кредитования покупателей автомобилей, 
но и всего автомобильного рынка, в таком случае, 
по нашему мнению, основным из них по-прежнему 
остается понижение настоящих доходов жителей». 

Рисунок 3. Динамика выдачи автокредитов  2015-2017год
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«Вот уже 2-ой квартал один за другим мы замечаем 
увеличение продаж машин по сравнению с подоб-
ным периодом прошлого года, – свидетельствует ис-
полнительный директор аналитического агентства 
«АВТОСТАТ» Сергей Удалов. – То что касается уве-
личения доли кредитных машин в структуре рынка, то 
он во многом определен реализацией госпрограммы 
льготного кредитования покупателей автомобилей. 
Подобным образом, кредитование покупателей ав-
томобилей остается для банков одним из довольно 
заманчивых товаров розничного кредитования, а для 
людей – один из более общедоступных способов по-
купки машин».

Сейчас, когда в основном решены наиболее 
острые проблемы банковского сектора, порожден-
ные финансовым кризисом, и завершен первый, 
наиболее трудный этап реструктуризации кредит-
ных организаций, остро стоит вопрос определения 
стратегии дальнейшего развития банковской систе-
мы, ее места в экономике страны. Сегодня необходи-
мо решить проблему повышения финансовой устой-

чивости банковского сектора, определить принципы 
его регулирования, необходимые изменения в струк-
туре банковской системы, роль государства, част-
ного сектора, иностранных инвесторов в развитии 
банковской деятельности, создать стимулы для пере-
ориентации взаимодействия банков с экономикой.
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Введение. Инвестиции – это все виды активов 
(средств), вкладываемых в хозяйственную деятель-
ность в целях получения дохода[3].

Под инвестициями понимают социально-эконо-
мические программы, долгосрочные вложения капи-
тала за рубежом или в собственной стране в различ-
ных предприятиях, предпринимательские проекты, 
которые окупаются и приносят доход через большой 
срок после вложения. В Федеральном законе «Об 
инвестиционной деятельности в Российской Феде-
рации, осуществляемой в форме капитальных вло-
жений» дано такое определение инвестиционного 
проекта: «Инвестиционный проект - обоснование 
экономической целесообразности, объема и сроков 
осуществления капитальных вложений, в том числе 
необходимая проектно-сметная документация, раз-
работанная в соответствии с законодательством 

Российской Федерации и утвержденными в уста-
новленном порядке стандартами (нормами и прави-
лами), а также описание практических действий по 
осуществлению инвестиций (бизнес-план)».

Известны различные классификации инвестиций. 
В качестве примера отлично подойдёт классифика-
ция И. Бланка, представленная в табл. 1.

Классификация инвестиций по видам осущест-
вляется по конкретным признакам.

1. По объектам вложения средств выделяют ре-
альные и финансовые (денежные активы) инвестиции.

Реальные инвестиции – авансирование де-
нежных средств в нематериальные и материальные 
активы. Вложение средств в материальные активы 
как правило осуществляется в виде капитальных 
вложений, классифицируемых по структурам: техно-
логическая (оборудование, строительные и монтаж-


